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Veljekset Korkala Oy:n tarina

Ismo Korkala
Yrittaja, toimitusjohtaja
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Turpeesta maaurakointiin

Vuodet 2007 ja 2008 olivat erittain sateisia kesia

Seurauksena tasta aiheutui turvetuotannosta mittavat taloudelliset tappiot

Samaan aikaan yhteiskunnallinen poliittinen energia-alan keskustelu alkoi muuttumaan
turvevastaiseksi

Turpeen kausiluontoisuuden vuoksi yritys teki myos lumiurakointipalveluita talvikausilla ja
pienimuotoisesti myos maaurakointipalveluita kesakaudella

Lumiurakointipalvelut lakkautettiin vuoden 2009 jalkeen kilpailutilanteen kiristyessa liian
kovaksi

Taman seurauksena mietintaan nousi muut vaihtoehtoiset vahempiriskiset liiketoiminta-alat
luomaan vakaampaa liiketoimintamallia

Naita liiketoiminta-aloja olivat mm. puunkorjuutyot ja metsanhoitotyot
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Turpeesta maaurakointiin

Vuosina 2009-2014 yritys valmisti viela muutaman uuden turvetuotantoalueen Turveruukille
Samaan aikaan hankittiin turpeen kuljetuskalustoa ja tarjottiin tata palvelua asiakkaille
Turvetuotantoa tehtiin vuoteen 2015 saakka paatoimialana

Kesalla 2015 saatiin ensimmaiset isommat maanrakennuksen kokonaisurakat

Vuodesta 2015 alkaen turvetuotannon osuus liikevaihdosta alkoi hiipumaan merkittavasti
Vuodesta 2016 alkaen paatoimialaksi alkoi kaantymaan maanrakennus

Turvetuotannossa vuosina 2016-2019 kaytettiin paljon aliurakointia ja yritettiin pitaa nain toiminta viela
mukana liiketoiminnassa

Aliurakointia kaytettiin, jotta kalustokantaa saatiin vaihdettua naina vuosina traktoreista mm.
kaivinkoneisiin
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Turpeesta maaurakointiin

Vuosina 2016-2020 yritys on tuottanut maanrakennuspalveluita paatoimialanaan ympari
Suomen

Alkuvaiheen haasteena oli uuden toimialan tuntemus ja tarjouslaskennan onnistuminen
Tarjouslaskennan merkitys maanrakennuksessa on tarkein tekija menestymisen kannalta
Toimialan muutoksessa kalustoinvestoinnit ovat taloudellisesti haastavia
Tarjouslaskentaan tarvittava tyoajan maara paasi yrittajana yllattamaan alkuvaiheessa
Ammattitaitoisen henkiloston rekrytoiminen vaatii aikaa ja alan tuntemusta

Kilpailu ammattitekijoista maanurakointialalla on huomattavan kova

Maanrakennuksessa verkostoituminen ja yhteistyo asiakkaiden kanssa korostuvat
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Turpeesta metsaurakointiin



Turpeesta metsaurakointiin

Vuonna 2011 aloitettiin energiapuunkorjuut metsakoneella (ajokone)
Vuonna 2012 tehtiin ensimmainen metsapuolen isompi kalustohankinta

Alan kokemusta hankittiin mm. metsakoneenkuljettajan koulutuksesta ja
luonnonhoitokortin suorittamisesta

Yhteistyota metsapuolelle kaynnisteltiin Met-Rem Oy:n kanssa
Ensimmainen vuosi meni harjoitellessa alalle

Vuonna 2014 hankittiin uudemmat koneet (2) ja harvesteri paivitettiin
vastaamaan uusia alan mittausasetuksia
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Turpeesta metsaurakointiin

Vuonna 2015 kaynnistyi yhteistyo OTSO Metsapalveluiden kanssa

Samana vuonna aloitettiin myos metsaojan kaivuut ja metsateiden kunnostukset
Yhteistyo OTSO Metsapalveluiden ja Met-Remin kanssa jatkuu edelleen

Jonkun verran metsaurakointia on tehty myos yksityisille ja muille alan toimijoille

Vuonna 2018 saatiin ensimmainen maanrakennuksen ja metsaurakoinnin yhteistydhanke
Lemminkaisen ja Destian kanssa

Metsapuolella haasteena on alan kannattavuus, toimintavolyymin vaihtelevuus ja kilpailu

Kalustohankinnat ovat alalla arvokkaita suhteessa tuottotasoon
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Veljekset Korkala Oy tanaan

Toiminta-alueena koko Suomi

Maaurakoinnin osalta erikoistuttu erityisesti maakaapeliurakointeihin
Palvelutarjonnassa myos Kiinteistojen pohjatyot, salaojitukset ja kaikenlaiset kaivuutyot
Kaytossamme myos 3D-mittauslaitteilla toteutettavat kaivuutyot ja kuvantamiset
Toimisto - ja korjaamo/huoltohallitilat sijaitsevat Ruskon kaupunginosassa Oulussa
Liikevaihto 30.4.2020: 4,2 miljoonaa euroa

Keskimaarainen henkilostoluku noin 35 henkiloa (kesakaudella enemman)

Suurimmat asiakkaat jakeluverkkorakentamiseen erikoistuneet tilaajayritykset, metsa -
ja energia-alan yritykset, seka infra-alan tilaajayritykset
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Tulevaisuuden nakymat

yrittajan silmin

Jos katsotaan aikaa viiden vuoden paahan, turve/metsaenergian toimittajana nakymat ovat hieman
epavakaat johtuen poliittisesta ja yleisestakin suhtautumisesta kaikkiin polttamalla tuotettaviin
energiamuotoihin

Olemme menneet nyt jo 10 vuotta yhdenlaista siirtymaaikaa pois turpeesta ja menemme viela ehka

toiset 15 vuotta kokonaan pois poltettavasta energiasta, jos yleinen suhtautuminen yhteiskunnassa ei
muutu

Pyrimme hankkimaan toimivaa ratkaisua, jotta pystyisimme toimittamaan Kilpailukykyisesti
puupohjaisia polttoaineita, mutta se nayttaa aina vain haastavammalle liiketoiminnalle

Naen meidat viiden vuoden paasta yhtena luotettavana ja tunnettuna maanrakentajana Suomessa ja
B to B-myynnin rinnalle on tullut myos kuluttaja-asiakkaat

Olemme varmasti silloin viela mukana ainespuunkorjuussa ja sen rinnalla toimitamme energiapuuta,
taman varmistaa vain toiminnan kannattavuuden parantuminen
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Yrittajan ajatuksia
toimialamuutoksen toteuttamisesta

Kannattaa alkuvaiheessa miettia, etta mika toimiala kiinnostaa ja lahtea etsimaan tietoa siita toimialasta

Mieti mita konekalustoa voisit hyodyntaa mahdollisesti uudelle toimialalle ilman mittavia investointitarpeita

Hanki kontakteja alan toimijoihin joko kuljettajana tai pienyrittajana
Samalla saat alallesi hankittua ammattitaitoa ja luotua kontakteja

Ymmarra alkuvaiheen satsauksien pakollisuus, on saatava jalka oven valiin, jotta opit tyon kautta oikean
hinnoittelumallin alalle

Tee tyota pitkajanteisesti, jotta saat kartutettua ammattitaitoa ja luottamusta alan toimijoiden
keskuudessa, kuten olet tehnyt turvetuotannossakin

Jostain on vaan aloitettava ja nahtava kauas, kaanne ei tapahdu hetkessa, vaan vie vuosia
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Kiitos
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